
 
 

商業部会では、昨年にひきつづき、６回シリーズでお店の販

売力向上を目的とした「元気なお店づくり塾」を開講します。 
経営者の方だけでなく、後継者、従業員の方など、どなたで

もご参加ください。商業以外の事業を営む方でも大歓迎です。 
売上アップのヒントが必ずあります。ぜひご参加ください。 

 
◆日 程 

第１講 平成２２年１１月 ４日（木） 
第２講      １１月１６日（火） 
第３講      １１月２４日（水） 
第４講      １２月 ２日（木） 
第５講 平成２３年 １月１２日（水） 
第６講       １月２５日（火） 
時間は各回とも午後７時から９時までです 
詳しい内容は裏面をごらんください。 

 
◆場 所 木曽町商工会 木曽福島支所（木曽町福島上町） 
 
◆受講料 無料 
 
◆申込み 定員はございませんが、資料の準備などのため、別

紙又は電話、メール等にてお知らせください。 
 
◆主催 木曽町商工会商業部会 
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平成２２年度 元気なお店づくり塾の内容 

第１講 １１月 ４日（木） テーマ 販売促進計画の立て方 

講師 中小企業診断士 黒沢 正行 氏 

１年間５２週にわたる販促計画の立て方を学びます。店頭演出、売場づくり、イベント、

ＤＭ、チラシ広告などを連動させて売上を作る計画づくりを学びます。 

第２講 １１月１６日（火） テーマ 売れる売り場の作り方 

講師 中小企業診断士 黒沢 正行 氏 

店頭ディスプレイ、棚割り、陳列など、売れる売場づくりに必要な基本スキルを学びま

す。実習として、仮想の陳列を実際に行って、売場づくりのポイントを体験します。 

第３講 １１月２４日（水） テーマ 魅力的なラッピングの方法 

講師 仁科 智恵子 氏 

商品価値を高めるラッピング技術を実習しながら学びます。包装紙の使い方やデコレー

ションの仕方、顧客満足を高める包装の仕方などを体験します。 

第４講 １２月 ２日（木） テーマ 効果的なＰＯＰの書き方 

講師 中小企業診断士 黒沢 正行 氏 

衝動買い、ついで買い、興味買いを促すＰＯＰの書き方を学びます。ＰＯＰの表現方法

を勉強した後に、実際に店内ＰＯＰを作成する実習でスキルを磨きます。 

第５講  １月１２日（水） テーマ 気持ちよい接客マナーと分かりやすい商品説明の方法 

講師 杉本 文江 氏 

お客様に好感を持たれる接客マナーと分かりやすい商品説明の仕方を、ロールプレイン

グによって学びます。積極的な声掛けにつながる動機付けと技術の習得を目指します。 

第６講  １月２５日（火） テーマ 商人に必要な数字力 

講師 中小企業診断士 金丸 修一 氏 

値入率、ロス率、商品回転率、交差比率、人事生産性、損益分岐点など、小売業の現場

で必要な数字の読み方と数字を管理する具体策について学びます。 

 
・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ 申込書 ・・・・・・・・・・・・・・・・・・・・ 
 

事業所名  

参加者名  

 
参加を希望する講座を○で囲んでください 

第１講 第２講 第３講 

第４講 第５講 第６講 

 
申込先 木曽町商工会 電話 ２２‐３６１８ ＦＡＸ ２２‐４３０４ 


